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COMO QUEDARON
RANKEADOS EN...
2012

1 ITAM 8.96
2 U. Iberoamericana 8.92
3 Tec de Monterrey 8.89
4 U. Panamericana 8.80
5 UDLADF 8.79
2011

1 ITAM 9.01
2 Tec de Monterrey-CSF 8.94
3 U. Panamericana 8.91

4 Tec de Monterrey-CCM 8.86
9 Tec de Monterrey-CEM 8.82

5 U.LaSalle 8.82
2010
UNAM-FES ; 'II'Te:Mde Monterrey-CSF ggg
Cuautitian 3 U.La Salle 8.92
4 Tec de Monterrey-CCM 8.91
U. Intercontinental
_ AS{ OPINAN
Unitec A d = . _t . g LOS PROFESORES
Escuela Bancaria m I n IS raC|0n 1 ITAM 9.14
i 2 UNAM-CU 8.89
y Comercia 3 Tec de Monterrey 8.79
4 UDLADF 8.47
9 U. Panamericana 8.44
. . s 6 U.Iberoamericana 8.41
7 UAM-Azcapotzalco 8.34
Se requieren especialistas | i, &
9 U. Andhuac-México Norte  8.28
Para que un profesional destaque “La carrera de Administra- 10 UAM-lztapalapa 8.19
en esta area, Alvaro Rodriguez  cién de Empresas es una gama 11 UAM-Xochimilco 8.18
Arregui, director general de Ignia,  muy amplia, mi sugerencia es que 12 U.La Salle 8.12
un fondo de capital emprendedor  se especialicen en algo y, con el 13 UAEN! = 8.10
social, y quien hizo sumaestriaen  tiempo, se vuelvan generalistas”. 14 U. Anghuac-México Sur  8.09
Administraciéon de Empresas en Por su parte, Alberto del Cas- 15 E. Bancariay Comercial ~ 7.71
Harvard, sugiere especializarse. tillo, director de Adecco México, 16 ITTLA 1.8
“Cuando alguien busca talen-  afirma que las habilidades nece- 17 Unitec » 1.39
*Otros resultados: U. Latina 8.06; to es igual que un entrenador de  sarias son apertura a nuevos co- 18 U. del Valle de Meéxico 1.29
EC Cémara de Comercio 8.04; U. Mexicana 7.75; equipo que quiere al mejor por-  nocimientos y al cambio, creati- 19 U. Intercontinental ~ 7.19
U.Justo Sierra 7.72 tero o defensa, en las empresases  vidad e innovacién, habilidades 20 EC Camara de Comercio  6.98
igual, ‘quiero al mejor de planea-  tecnoldgicas, trabajo en equipos 21 U. Justo Sierra 6.83
cion, al mejor contador, de comer-  virtuales y enfoque de servicio al 22 U, Lat"_‘a 6.82
23 U. Mexicana 6.56

cial o de operaciones™, indica.

cliente presente y futuro.



